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BILANCIO DI PREVISIONE
	
	Ottobre
	Novembre
	Dicembre
	Gennaio
	Febbraio
	Marzo
	Aprile
	Maggio
	Totali

	Vendite (a)
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Costi diretti vendite:
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Materiali
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Salari
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Spese dirette
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Totale costi diretti (b)
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	(a) – (b) = Profitto
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Altri proventi
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Totale profitti (c)
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Spese generali:
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Retribuzioni
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Commissioni
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Affitti
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Noleggi
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cancelleria
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Tassa di registrazione
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Spese bancarie
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Totale spese generali (d)
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	(c) – (d) = Profitto netto
	
	
	
	
	
	
	
	
	



